Profil

Aimer le contact avec les
clients et le challenge, forte
capacité d'écoute, sens des

responsabilités, aimer le
travail en équipe.

"Aprés une année en Fac, je
décide de me réorienter en BTS
MCO, qu'en pensez-vous ?"

Tu as des questions ?
Les experts de notre équipe
sont la pour
te guider et t’accompagner
dans ta réflexion!
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"Je souhaite travailler en

immobilier, dois-je faire un BTS
Immo ou un BTS MCO ?*

Une porte
vers I'emploi

FORMATION

EN ALTERNANCE

Contrat en apprentissage
ou de professionnalisation



Nous te formerons pour les missions que tu
devras réaliser dans ton entreprise::

- Participer au développement du chiffre
d'affaires,

- Gérer larelation clients,

- Gérer et adapter |'offre,

- Proposer et organiser des animations
commerciales,

- Réaliser de la veille informationnelle

- Participer au management de I'équipe.

Forme ton avenir !

| |
Rejoins-nous
Un rythme de formation adapté a l'acquisition des

compétences requises :
2 jours en formation, 3 jours en entreprise.

Tes formateurs sont tous des professionnels
expérimentés dans leur domaine.

Les classes sont limitées a 15 étudiants.

Décroche ton téléphone!

Abdesselam TALBI: 06.51.48.19.62

Nous te donnerons toutes les informations
concernant le BTS MCO et il ne te restera
plus qu’a compléter ton dossier d’inscription.

Tu veux nous rencontrer, échanger sur ton avenir,
améliorer ton CV ou ta lettre de motivation,
t'entrainer pour de futurs entretiens ?

LES ATELIERS DU SAMEDI

sont faits pour toi!
Emmanuelle MICHEL : 06.99.24.21.49

Qualiopi
processus certifié »

E N REPUBLIQUE FRANCAISE

XPERT
BUSINESS
ORMATIONS

dos s e actions s

is "
ACTIONS DE FORMATION
ACTIONS DE FORMATION PAR APPRENTISSAGE



BAC +3
BAC +5
S, R — pNous o
Ponc t;J:ﬁeF écrite abilit s m'"es
ay Ccr

n .
o Sivous n'obtenez pas
CeF 20 min votre BTS en deux ans,
- toutes les compétences
s | o |
| uF3 [ |

22

3
E3 Culture économigue,
juridigue et managériale
E4 Développement de la
relation client et vente conseil
et Animation, dynamisation de
‘offre commerciale
E41 Développement de |3 U41
relation client et vente consei
E42 Animation, dynamisation U42
de I'offre commercialg
_
E6 Management de I'équipe
ommerciale

- ayant obtenues plus de

- 10 aux examens seront
I
[ 3|

] 2l ol
(D~

malgré tout acquises
CCF

Ponctuelle écrite
CCF
Ponctuelle Orale

Et aprés

Licences professionnelles, Bachelor,

G Ecoles de vente, Ecoles de
communication, Ecoles de commerce ]
..etle marché du travail Taux d'obtention
académiques
FOI‘/;;G( 2023 Scolaire: 82.2 %
%

Apprentissage : 72.3%
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2 candidats présentés :
50 % de réussite
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